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POTENCIAR MECANISMOS DO MERCADO...
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... AO LONGO DO CICLO DE VIDA DA EMPRESA
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Business Angels
Capital de Risco

M & A
Capital de Risco

Maturidade

Private Equity
Mercado de Capitais
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O QUE É

�Sistema privado e de cariz mutualista de apoio às pequenas, médias e micro 
empresas (PME)

�Presta garantias financeiras “on first demand”, para facilitar a obtenção de 
crédito em condições de preço e prazo adequadas aos ciclos de actividade das 
PME, e todas as garantias necessárias ao desenvolvimento da sua actividade 

�Objectivo de impulsionar o investimento, desenvolvimento, modernização e 
internacionalização das PME
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A QUEM SE DESTINA

� Essencialmente a empresas consideradas PME nos termos da legislação 
comunitária ou empresários em nome individual (ENI) que:

� Possuam contabilidade organizada

� Tenham, em regra, 2 anos de actividade completa

� CAE enquadráveis (indústria, comércio, serviços, construção, turismo e transportes e agricultura, no caso 
da Agrogarante)

� Situação regular com o Fisco e Segurança Social

� Não tenham incidentes não justificados junto do sistema financeiro

� Apresentem viabilidade económica

� Também a estudantes do ensino superior e mesmo a empresas de maior 
dimensão (excepcionalmente no caso de linhas específicas).
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COMO FUNCIONA

�Para beneficiar do sistema, a PME/ENI tem de assumir uma posição 
accionista da Sociedade de Garantia Mútua (SGM), tornando-se mutualista

�A participação no capital social é de 2% do valor da garantia emitida (3% no 
caso da Agrogarante), sendo adquirida a um accionista promotor ou a outro 
mutualista

�Após a extinção ou caducidade da garantia, o mutualista pode solicitar a 
venda das suas acções pelo valor nominal (€1) à própria SGM ou a outra 
PME/ENI que esteja a entrar no sistema
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ACESSO A CRÉDITO BANCÁRIO

� Vantagens

� Partilha de risco do financiamento (banco é o único financiador)

� Aumento de crédito à empresa (sem aumento de risco)

� Reforço de garantia com maior (total) liquidez e sem volatibilidade

� Celeridade de contratação (vs. Outras garantias)

� Menor custo económico da operação (aumento da margem financeira)

� Montantes máximos (por empresa ou grupo de empresas)

� € 1 500 000 para financiamentos bancários (podendo ser de 4,5 milhões no âmbito das linhas 
PME Investe, e apenas até 2010)

� € 1 000 000 para garantias técnicas, de boa execução ou outras não financeiras

� Cobertura: entre 50% e 75% do capital dos financiamentos

� Custos envolvidos: comissão de garantia entre 0,5% e 4,5% ao ano, sobre o saldo vivo
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MODELO de INTERVENÇÃO

Sociedades de Garantia Mútua

• Contragarantia 
Automática e 
Obrigatória

SPGM FCGM
Fundo 

Europeu de 
Investimento 

(FEI)

Serviços Partilhados
• Administrativos;

• Financeiros;

• Sistemas Informação

• Jurídicos.

Sociedade gestora do FCGM 

Accionistas

Cliente:
• PME´s

• Pessoa Individual

Beneficiários:
• Instituições de Crédito

• Instituições Públicas

• Pessoa Individual

• Empréstimos Bancários

• Contrato

• Execução Técnica

• Etc

Garantia
de 3º nível

Norgarante

Lisgarante

Garval

Participa no capital das SGM´s e 
actua como “holding”do sistema

Agrogarante

• Garantias

• Acções

• Comissões de 
contragarantia

• Contribuições 
periódicas 

• Protocolos

• Garantias de Carteira

Fundo Público

Estrutura de 
Capital 
Maioritariamente 
Privada

Estrutura de 
Capital 
Maioritariamente 
Pública

• PME´s

• Associações 
Empresariais

• Instituições de Crédito

• IAPMEI

• TP, I.P.

• IPAP

• IAPMEI

• TP, I.P.

• Instituições de Crédito
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DISTRIBUIÇÃO

Braga

Porto

Aveiro

Viseu

Leiria

Santarém

Lisboa

Albufeira

Funchal

Coimbra

FCGM
Fundo de Contragarantia Mútuo
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PRODUTOS DE CRÉDITO – Médio e Longo Prazo

1) Empréstimos

���� Finalidades: 

���� Investimento

���� Internacionalização

���� Fundo de Maneio Permanente

���� Consolidação de Passivo

���� Vantagens:

���� Melhoria de Custos

���� Substituto de Garantias

���� Prazos adequados à finalidade



11

PRODUTOS DE CRÉDITO – Médio e Longo Prazo

2) Leasings Mobiliário e Imobiliário

���� Finalidades: 

���� Instalações

���� Equipamentos

���� Vantagens:

���� Melhoria de Condições

���� Alavancagem de Financiamento

���� Melhoria de relação 
Financiamento/Avaliação
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PRODUTOS DE CRÉDITO – Curto Prazo

���� Finalidades: 

���� Apoio de Tesouraria

���� Intercalar de Incentivos

���� FINEX

���� CDI

���� Plafonds de Desconto de Cheques

���� Vantagens:

���� Melhoria de Condições

���� Alavancagem de Financiamento 
(aumento de plafond)
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OUTROS PRODUTOS

Garantias Financeiras

Bom Pagamento

���� Finalidades: 

���� Cumprimento de contratos comerciais

���� Substituição de cauções

���� Assegurar pagamento de 
fornecimentos regulares por contrato

���� Exemplos:

���� Fornecedores com contrato de crédito

���� Contratos de arrendamento

���� AVT, comércio auto, alfândega, ...

Garantias Técnicas

Não Financeiras

���� Finalidades: 

���� Relações contratuais com Clientes

���� Relações contratuais com 
Administração Central e Local

���� Exemplos:

���� Boa execução

���� Cumprimento contratual

���� Adiantamento de contrato/obra

���� Concursos público/privados
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DINÂMICA de CRESCIMENTO - Escala

PME INVESTE

� Linhas de crédito com 50 % de Garantia Mútua

� Investimentos em activos fixos e necessidades de

fundo de maneio

�Inicialmente máximo de 1,5 milhões euros por PME, 
discriminando

as de melhor risco (PME Líder)

� Maturidade até 5 anos e 18 meses de carência de

capital

� Distribuição pela Banca protocolada (19)

� Juros e comissão de garantia protocolados e 

bonificados

� Contragarantia publica de 80 %

�1ª edição (Julho/08, 750 Milhões euros) 

�2ª edição (Outubro/08, 1 000 Milhões euros)

�3ª edição (Janeiro/09, 1 800 Milhões euros)
�4ª edição (Julho/09, 1 000 Milhões euros)
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Linha de Seguros de Crédito

���� Número de Operações: 542

���� Montante Adicional de Crédito: € 594 Milhões

DINÂMICA de CRESCIMENTO – Escala
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DINÂMICA de CRESCIMENTO – Inovação

Linha de Crédito Estudantes

� Linhas de crédito automático, abertas pela Banca (9), com Garantia 

Mútua de Carteira

� Garantia de 100% de cada empréstimo com “stop loss” de 10% da 

carteira global de cada banco

� Máximo de 25 mil euros por curso

� Reembolso entre 6 e 10 anos, com um mínimo do dobro da duração 

do curso, com carência de capital de 1 ano após final dos estudos

� Juros e comissão de garantia protocolados

� Contragarantia pública integral

� 1ª edição (Novembro 2007/Agosto 2008):

3 693 contratos/estudantes e 40,6 milhões euros

� 2ª edição (Setembro 2008/Agosto 2009):

4 250 contratos/estudantes e 48,7 milhões euros

� 3ª edição (Setembro 2008/Dezembro 2009):
6 858 contratos/estudantes e 79,3 milhões euros
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DINÂMICA de CRESCIMENTO - Escala

PME 
INVESTE

Açores 
INVESTE

Madeira 
INVESTE

N.º
Operações

49 706 641 412

Montante 
Global 
Operações (*)

€ 4 397 € 28,7 € 47,6

Montante 
Global 
Garantia (*)

€ 2 646 € 20,0 € 26,7

% Média 
Garantia

60 % 70 % 56 %

(*) Valores em Milhões de Euros

(**) Dados que carecem ainda de validação por parte do QREN.
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IEFP - Linha de Apoio ao Empreendedorismo e Criação do Próprio Emprego 

�Desempregados inscritos no IEFP

�Jovens à procura do primeiro emprego

�Trabalhadores independentes, cujo rendimento médio mensal aferido no último ano, seja inferior 

ao salário mínimo nacional

MICROINVEST

�Montante Máximo: até € 15 000

�Período de Carência: 24 meses

�Período de Reembolso: 60 meses

�Juros protocolados e bonificados de forma 

concentrada nos 3 primeiros anos do 

empréstimo;

�Garantia de Carteira com um cap rate de 

30% do valor vivo da carteira e com comissão 

de garantia integralmente bonificada

� N.º Operações - 8

� Mont. Operação - € 120 m

� Postos de trabalho - 11

INVEST +

�Montante Máximo: até € 100 000

�Período de Carência: 24 meses

�Período de Reembolso: 60 meses

�Juros protocolados e bonificados de forma 

concentrada nos 3 primeiros anos do 

empréstimo;

�Garantia, caso a caso, no valor de 75% do 

empréstimo e com comissão de garantia 

integralmente bonificada

� N.º Operações - 7

� Mont. Operação - € 423 m

� Postos de trabalho - 11

DINÂMICA de CRESCIMENTO – Integração
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ACTIVIDADE  - DADOS GLOBAIS



Milhões Euros

Dezembro 2009
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€ 7 480

€ 7 940

ACTIVIDADE  - DADOS GLOBAIS
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Milhões Euros

Dezembro 2009

Alavancagem final FCGM – 13,87 vezes
(contratada 5 x ---- benchmark europeu 8 x)

ACTIVIDADE  - DOTAÇÃO ESPECÍFICA POE - PRIME



FCGM
Fundo de Contragarantia Mútuo

Obrigado pela atenção!

www.garantiamutua.com


